
 

 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
     
     
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Immobilier confidentiel   www.iconfidentiel.org 

Propriétaire,  
Agence, notaire  
Administrateur de biens 

  
Voici des acheteurs et des locataires  

Notre Moteur Spécifique de Mise en Relation 
 

• Vous apporte régulièrement un flux de demandeurs qualifiés 
• Vous aide à gérer vos échanges et vos opportunités 
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Propriétaire 
selon vos critères, afin d’éviter 
les problèmes ultérieurs. 
 
Les petites annonces classiques 
vous coûtent cher et elles ne 
vous épargnent pas ces risques. 
 
Ne rêvez-vous pas de faire tout 
cela tranquillement, à votre 
guise et sans soucis ? 
 

C’est vous qui choisissez. 
 
 

Vous faites vos transactions seul, 
discrètement. C’est à vos 
conditions et sans frais.  
 
Si vous vendez, vous ne voulez 
pas voir défiler chaque week-
end une cohorte de voyeurs. 
Vous ne voulez pas être 
dérangé durant des semaines 
par des appels téléphoniques 
sans valeur, ou tardifs. 
  
Si vous louez, c’est encore bien 
plus difficile et risqué. Il vous faut 
sélectionner les candidats 
sereinement, sur le long terme, 
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Agence, notaire 
Inscrivez-vous sur notre moteur 
de mises en relations. 
 
A l’identique d’un moteur de 
recherche de type Google, vos 
offres sont référencées et 
rapprochées sans cesse avec 
les recherches de demandeurs. 
 
Vous êtes averti dès qu’un sujet 
pertinent se présente et vous 
choisissez les clients qui vous 
conviennent. 

Vous souhaitez travailler dans de 
meilleures conditions.  
 
L’idéal pour vous serait d’être 
mis en relation à bon escient, 
avec des demandeurs qui 
valent une attention particulière. 
 
Vous souhaitez maîtriser vos frais 
d’annonce et publier vos offres 
facilement, tout en restant 
discret sur vos opportunités.  
 

C’est vous qui déclenchez la 
première mise en relation, avec 
la confidentialité que vous 
souhaitez. 
 
Vous gérez vos offres et vos 
relations simplement. 
 

www.iconfidentiel.org 

Professionnel du haut de gamme 
profil qualifié, sans dévoiler vos 
meilleures opportunités à vos 
concurrents. 
 
S’il était possible qu’on vienne 
vous voir uniquement pour les 
bonnes affaires, sans publicité, 

Vous gérez des biens importants. 
Pour vous  la confidentialité est 
de règle. 
 
Vous souhaitez réaliser des 
transactions avec des 
investisseurs sélectionnés, au 

que feriez-vous ?  
 
Etudiez bien notre solution, elle 
est pour vous. 
 

Voici autrement plus discret. 
www.iconfidentiel.org 

 

Administrateur de biens 
Se serait parfait si vous pouviez 
le faire avec des niveaux de 
confidentialité sous votre 
contrôle, en filtrant la grande 
masse des demandes pour ne 
ressortir que ce qu’il vous faut.  
 
Si vous pouviez aussi réduire le 
budget de vos annonces et les 
coûts de sélection, que feriez-
vous ? �

Simplifiez-vous la  vie. 
 

La location est un métier difficile 
et peu rémunérateur au regard 
de ce qui se fait dans les 
transactions. Il y a beaucoup de 
travail et les demandeurs sont 
légion.  
 
Louer selon les directives qui 
vous ont été confiées en vous 
assurant de moindres soucis 
potentiels nécessite un 
jugement précis des candidats.  
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Recevez des contacts qualifiés 
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Google, un monstre et pourtant 
vous le faites tous les jours sans 
vous en rendre compte. Quand 
vous cherchez vous vous mettez 
en éveil pour essayer de 
percevoir le sujet que vous 
imaginez être comme ceci ou 
comme cela, en espérant qu’il 
est bien là ou vous cherchez.  
 
Pour Google c’est pareil, il se 
met en éveil pour essayer de 
percevoir un contenu qu’il 
pense avoir dans sa base. Si sa 
base ne l’a pas il ne trouvera 
pas, et pour essayer d’avoir tout 
dans sa base, il référence tout 
ce qu’on lui propose sur le Web.  
 
Autant vous dire qu’il travaille 
beaucoup et sans arrêt en 
généraliste non spécialisé. Pas 
étonnant donc de recevoir 

Pourquoi donc Google n’est-il 
pas en mesure de vous trouver 
ce qu’il vous faut ? 
 
Tout simplement parce qu’il ne 
fait rien sans référencement. 
 
Mais c’est quoi exactement un 
référencement ?  
 
C’est tout simplement mettre 
tous les éléments descriptifs d’un 
sujet dans une base de données 
pour qu’on puisse le 
« percevoir », c’est à dire le 
trouver et juger sa pertinence en 
fonction de ce qu’on 
recherche.  
 
C’est encore trop compliqué ? 
 
Vous savez, chercher et trouver,  

50 000 000 de réponses à une 
requête sur l’immobilier.  
Trop d’informations ce n’est pas 
de l’information. 
 
Propriétaire, agence, notaire, 
administrateur de biens si vous 
souhaitez recevoir des flux de 
demandeurs qualifiés, 
référencez vos biens dans notre 
moteur de recherche spécialisé 
et la relation s’établira 
automatiquement, sous votre 
contrôle, dès qu’une 
opportunité se présentera. 
 
Autrement dit, si vous voulez 
qu’on vous apporte des Clients, 
faites nous le  savoir. 
 

Référencez-vous. 
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Vous dites « référencer » 
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Un Autrement 
 

 Que valent vos petites annonces ? 
 
 
secondaires d’exposition aux 
concurrents ou aux voyeurs. 
 
Ne pas en faire est inimaginable, 
mais le faire différemment, y 
avez-vous pensé ? 
 
Immobilier Confidentiel exploite 
une innovation que vous pouvez 
regarder de plus près.  
 

Vendeur, loueur 
 
Vos petites annonces valent ce 
que vous les avez payées !  
 
Mais ont-elles toutes les chances 
d’être lues. Difficile de répondre.  
 
En fait la publication coûte cher 
et elle vous expose à des 
contacts aléatoires en quantité 
et en qualité, avec des effets  
 

 
 
Vous y verrez un certain intérêt. 
A l’usage vous constaterez … un 
intérêt certain ! 
 
Réalisez des annonces vivantes 
attractrices de contacts filtrés.  
 

Essayez un autrement. 
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Déposez, référencez 
 

 
Comment ça marche 

 
5. Vous êtes averti par votre 
messagerie. 
 
6. Vous gérez vos offres et toutes 
vos relations, via une interface 
professionnelle 
  
Le service est naturellement 
payant, mais à quel prix ! 
 
Si vous êtes un propriétaire, ce 
n’est même pas le prix d’une 
annonce. 
 
Si vous êtes un professionnel, 

Ouvrez un compte pour gérer 
une ou plusieurs affaires. 
 
1. Présentez-vous, 
confidentiellement ou non 
 
2. Déposez vos meilleures offres 
en synthèse ou en détail  
 
3. Attendez que le moteur 
relève pour vous les potentiels 
de prospects filtrés 
 
4. Sélectionnez sur dossier vos 
prospects profils et demandez la 
mise en relation  

l’option abonnement, vous  
permet de placer autant 
d’annonces que vous le 
souhaitez pour quelques 
dizaines d’€uros.  
 
Vous entrez en relation avec des 
profils sérieux et engagés. Vous 
gérez vos contacts et vos 
échanges depuis une interface 
privée. 
 
Le service est totalement 
confidentiel. C’est vous qui 
choisissez vos Clients sur profils. 
 

 Référencez vos offres 
 www.iconfidentiel.org 

 

Immobilier Confidentiel 
www.iconfidentiel.org 
 
Innovation exploitée par  
1bu1 
6b rue de l’Industrie 
68360 Soultz 


